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Thema

Agile Produktentwicklung

Im Zentrum agilen Arbeitens stehen die Bedarfe des Kunden. Doch wie bringt man
seine Produkte und Dienstleistungen damit in Einklang? Das ist nicht nur eine Heraus-
forderung, die Sie in lhren Unternehmen meistern mussen, sondern auch wir far
unsere Beratungsangebote. Worum es an dem Abend geht:

Lernen Sie die Methode Value Proposition Design am Beispiel unseres Geschafts-
modells im Zusammenspiel mit Kundensegmenten und Nutzenversprechen kennen.

Schiarfen Sie lhren Blick fiir agile Produktentwicklung und finden Sie heraus, was
das fur Sie im Hinblick auf lhre Kunden bedeutet.

Erkennen Sie, was Sie brauchen, um in lhrem Markt erfolgreich zu sein. Was
genau brauchen Sie — als Kunde und Stakeholder - von uns als Berater?

Lassen Sie uns miteinander und voneinander lernen und gemeinsam die Umsetzung
des Ansatzes zur Agilen Produktentwicklung ausprobieren.

Hierzu laden wir Sie herzlich zu Wein und Kase ein. Geladen sind: Geschaftsfuhrer,
FUhrungskrafte und Personaler aus unterschiedlichen Branchen. Die Teilnehmerzahl ist
auf 20 begrenzt.



Agenda

Anmeldung

Donnerstag, 20. Februar 2020

ab 17:30
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ab  20:00

Check-In auf dem SeminarRaumSchiff: Ankommen auf dem Wasser
BegruBung // Vorstellrunde

Impuls: Die Methode Value Proposition Design, Dr. Wolf-Peter Gross
Aus der Praxis: Agile Produktentwicklung, Dr. Rolf Schulte Strathaus / eparo
Workshop: Produkte entwickeln, die Kunden wirklich wollen

Dialog und QuickWins

Offener Austausch bei Wein und Kase

Geben Sie uns bitte bis zum 1. Februar 2020 eine Rickmeldung, ob Sie dabei sind.
Sie erreichen uns unter mail@ines-stade.de sowie unter 0170 -38 06 13 9



Anfahrtsplan

SeminarRaumSchiff

Uferstrasse 2c
22081 Hamburg

FON +49 (0) 40.28 80 79 03
Mobil +49 (0) 170.38 06 13 9
www.ines-stade.de
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